


SEJA BEM-VINDO À UNIHAB, A UNIVERSIDADE ONDE HABITA O CONHECIMENTO.

https://www.youtube.com/watch?v=UzKDKVjoc0M


1 - Que ASSUNTOS você gostaria de ver ABORDADOS no 
curso?

2 - Ao final do curso ESPERA SER CAPAZ do que?

Use a ferramenta CHAT e escreva sobre 
suas expectativas



https://www.facebook.com/unihab.com.br

https://www.instagram.com/unihabpr/

https://www.linkedin.com/in/unihabpr/

unihab@unihab.com.br

41 9 9165-3737



e-mail: ademirlara@gmail.com

Telefone: (41) 41 9 9728-9744

Instagram: @ademirlara

mailto:ademirlara@gmail.com


LINKEDIN PARA PROSPECÇÃO E VENDAS 
Professor: Ademir Lara



Como criar um perfil e fazer sua gestão na maior rede profissional do mundo 
• Criação do perfil 
• Foto de perfil e plano de fundo 
• A importância de bons títulos para um perfil 
• A importância do resumo no perfil do Linkedin 
• Experiência profissional e formação acadêmica 
• Adicionando competências ao perfil 
• Recomendações para turbinar seu perfil 
• Visibilidade do perfil e URL personalizada 

Como ter sucesso no Linkedin 
• Networking e adicionando conexões 
• Produção de conteúdo profissional 
• A seção de destaque de um perfil 
• Gerenciamento de contas no Linkedin 
• Configurações e privacidade 
• Diferentes tipos de contas e vantagens de uma conta premium 



Linkedin stories 
• Apresentação do Linkedin Stories e diferenças para outras redes sociais 
• Conhecendo os recursos da funcionalidade e sugestões de uso 
• O que fazer dentro e fora do trabalho 
• O que é importante para seu trabalho 

Linkedin page 
• A voz da sua organização no Linkedin 
• Participe das conversas mais importantes com produção de conteúdo de 

valor para seus clientes e futuros potenciais clientes 
• Compartilhe diversos tipos de documentos (Power Point, PDF e Word) 
• Descubra conteúdos em alta junto ao seu público-alvo
• Monitoramento das atividades da página com análises visuais 
• Employer brandding: recompartilhe as melhores @menções e conteúdo dos 

colaboradores no LinkedIn 



Linkedin Ads 
• Como alcançar os potenciais clientes com o Linkedin Ads 
• Objetivos de marketing, diferentes tipos de anúncios e investimento 
• Planejamento, criação e execução de campanhas de anúncios patrocinados 

Ferramenta de prospecção do Linkedin (sales navigator)
• Introdução à prospecção na ferramenta de vendas do Linkedin 
• Planos, valores e diferenças 
• Quais as possibilidades e recursos de prospecção 
• Métodos de busca e tipos de pesquisa 
• Filtros de pesquisa; leads ou contas (empresas) 
• Salvando leads e contas em uma lista 



Como criar um perfil e fazer sua 
gestão na maior rede 

profissional do mundo  



Criação do perfil 

Por quê você precisa de um perfil profissional e que 
se destaque no Linkedin?

Estamos vivendo a Era das Vendas Sociais
SOCIAL SELLING



Obtenha os melhores resultados com seu perfil

1 – Perfil e Visibilidade

2 – Presença e participação

3 – Reputação Online



Anatomia de um perfil campeão segundo Linkedin

O que é importante?

1 – URL PERSONALIZADA

2 – FOTO PERSONALIZADA

3 – IMAGEM DE FUNDO

4 – TÍTULO

5 – RESUMO

6 – EXPERIÊNCIA

7 – MÍDIAS

8 – RECOMENDAÇÕES

9 – DESTAQUE



Perfis com fotos atraem muito mais visitas

Perfis com fotos atraem muito mais visitas do que perfis sem fotos. Algo em torno de 90%.
Outo dado importante!  Compradores que usam Linkedin, não avaliam perfis sem fotos. 

bit.ly/testefotolinkedin

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 5 Perfil com Foto



Foto de perfil e plano de fundo 

O plano de fundo deve conversar com sua foto de perfil. Uma foto que 
preferencialmente que esteja “alinhada” com o título do seu perfil.
Sites como o Canva.com fornecem modelos grátis de plano de fundo 
para Linkedin.

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 5 Perfil com Foto



A importância de bons títulos para um perfil 

1 - Palavras buscáveis no seu título

2 – Facilitam seu perfil ser encontrado nas buscas

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 6 - A importância de bons títulos



A importância do resumo no perfil do Linkedin 

1 – Conte sua história

2 – Dê um toque pessoal

3 – Use palavras-chave 
que facilitem o algoritmo 
encontrar seu perfil

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 7 - A importância do Resumo



Experiência profissional e formação acadêmica 

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 8 – Experiência Profissionais e Acadêmicas

Dica: Invista um tempo 
para estruturar as 
experiências  profissionais.

Lembre-se: O seu perfil é 
um currículo em 
movimento 



Experiência profissional e formação acadêmica 

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 8 – Experiência Profissionais e Acadêmicas

Dica: Assim como as 
experiências  profissionais 
a formação acadêmica 
merece uma atenção 
especial para ser 
estruturada.

Lembre-se: O seu perfil é 
um currículo em 
movimento 



Adicionando competências ao perfil 

Fazer teste de competência

Quais são suas expertises

Suas conexões podem validá-las

Maior Credibilidade

Alinhadas com seu objetivo no Linkedin

Teste de competência (Inglês)

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 9 – Competências de um perfil



Recomendações são  importantes para o seu perfil 

Apresente seus resultados, não seu 
currículo!

Solicite recomendações e as conceda 
para profissionais que realmente você 
conheça!

Não “troque” recomendações

As recomendações recebidas ou 
concedidas não aparecem no perfil 
antes de serem revisadas e autorizadas.

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 10 – Recomendações



Recomendações para turbinar seu perfil 

Crie conteúdo usando os diversos tipos de posts 
e recursos do Linkedin

Compartilhe dicas e seu conhecimento com sua 
rede. Isso ajuda a você ser percebido com Expert 
na sua área de atuação

Adicione mídias vinculadas a cada experiência 
profissional. Fotos de Palestras, projetos 
realizados, apresentações e e-books

Todos nós gostamos de histórias. Dê seu toque 
pessoal ao seu perfil. Isso o tornará único na 
rede e também o destacará!



Visibilidade do perfil e URL personalizada 

Menu EU

Alterar sua URL personalizada

Editar Visibilidade

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 11 – Visibilidade do Perfil



Como ter 
sucesso no 
Linkedin? 



Networking e adicionando conexões 



Networking e adicionando conexões 



Networking e adicionando conexões 



Perfil Campeão e preenchido com o máximo de informações 
para a construção da sua marca pessoal

Conteúdo de qualidade, interagir oferecendo insights e 
mantenha o relacionamento com as mensagens de Feliz 
Aniversário, Mudanças de Cargo, Escolaridade, etc. Veja isso 
como uma oportunidade de você manter “quente” seu 
networking.

Dedique de 15 a 30 minutos do seu dia para trabalhar no Linkedin. Crie 
uma meta diária de prospecção de conexões valiosas, sejam eles para 
networking ou potenciais negócios

1

2

3

Prospecção Ativa – Melhores Práticas

Networking e adicionando conexões 

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 12 – Networking e Conexões



Networking e adicionando conexões 

Divulgue seu QR Code e URL personalizada

Gere o QR Code no campo de pesquisa da 
versão mobile do Linkedin

A melhor prática para se conectar a 
alguém no Linkedin é através de um 

convite personalizado.

O Linkedin tem uma dinâmica diferente de 
outras redes sociais. Você só deverá se 
conectar a profissionais que estejam 

alinhados com seus objetivos na rede.



Networking e adicionando conexões 

Localize a sua futura conexão através
do campo de Pesquisa e ao localizar

clicar em Conectar

Convites personalizados, com uma apresentação 
objetiva e o motivo pelo qual deseja se conectar 

tem mais chances de serem aceitos. 

Antes de aceitar uma conexão faça uma análise 
do perfil de quem está propondo a conexão.

Dica: Você poderá seguir um perfil antes de 
solicitar uma conexão 

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 12 – Networking e Conexões



Networking e adicionando conexões 

Na versão mobile funciona de forma 
similar. Para personalizar o convite você 

deverá clicar no botão MAIS.

Ter uma rede com conexões 
qualificadas vai nos facilitar  potencias 
negócios e um feed com conteúdo de 

maior qualidade.

Dica: Não aceite qualquer pedido de 
conexão só para aumentar o seu 
número de contatos. 



Networking e adicionando conexões 

Após o aceite do pedido de conexão, envie uma nova mensagem de 
agradecimento, mas ainda não é o momento de uma abordagem comercial!



Produção de conteúdo profissional 

Por quê você precisa de um perfil 
profissional?

Não é apenas para ter um 
currículo on-line?

REDE DE CONTEÚDO PROFISSIONAL

O que você publica pode ajudar a melhorar 
a sua reputação e fortalecer sua marca 

pessoal

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 13 – Produção de Diversos tipos de conteúdos



Produção de conteúdo profissional 

Posts Diretos no Feed, Imagens, Vídeos e 
Artigos, Lives *

Artigos podem ser escolhidos pelos 
Editores de Conteúdo do Linkedin

Fique atento ao boletim diário

Seja autêntico

Expertise, dicas, aprendizados

Publique e mantenha uma frequência

Compartilhe o conteúdo em suas redes 
sociais

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 13 – Produção de Diversos tipos de conteúdos



A seção de destaque de um perfil 

Você pode destacar conteúdos estratégicos. 
Aqueles que você quer que as pessoas vejam primeiro ao visitar o seu perfil.

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 14 – Seção de Destaque



Gerenciamento de contas no Linkedin 

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 15 – Configurações e Privacidade



Configurações e privacidade 

Você no controle das suas informações e 
como suas conexões e usuários do 

Linkedin podem ver seus dados. (LGPD)

MENU EU

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 15 – Configurações e Privacidade



Diferentes tipos de contas e vantagens de uma conta premium 

GRATUITA PREMIUM SALES NAVIGATOR

* Para mais detalhes consulte o vídeo de número 16 – Tipos de Conta



Linkedin stories 



Apresentação do Linkedin Stories e diferenças para outras redes sociais 

Mostre seu dia-a-da profissional

Ampliar sua rede de contatos e 
networking

Fortalecer a estratégia de comunicação 
das empresas

Humanização da Marca

* Para mais detalhes consulte a pasta Stories em Videoaulas



Conhecendo os recursos da funcionalidade e sugestões de uso 

Coisas que você faz no trabalho

Coisas que você faz fora do 
trabalho

Coisas relevantes para seu 
trabalho

* Para mais detalhes consulte a pasta Stories em Videoaulas



Linkedin page 



A voz da sua organização no Linkedin 



Participe das conversas mais importantes com produção de conteúdo de valor 
para seus clientes e futuros potenciais clientes 

Preencha a sua Page

Logomarca

Visão Geral

Informações da organização

Botão de call-to-action



Monitoramento das atividades da página com análises visuais 



Employer brandding: recompartilhe as melhores @menções e conteúdo dos 
colaboradores no LinkedIn 

Um post feito por um colaborador falando 
da empresa ou de um produto/serviço, 
engaja 20x mais do que o mesmo post feito 
por uma empresa.



Linkedin Ads 



Como alcançar os potenciais clientes com o Linkedin Ads 



Objetivos de marketing, diferentes tipos de anúncios e investimento 

Divulgue seu conteúdo em todos os 
dispositivos

Interaja com leads com as mensagens 
do LinkedIn, onde as conversas 

profissionais acontecem



Planejamento, criação e execução de campanhas de anúncios patrocinados 



Linkedin Sales Navigator: 
ferramenta de prospecção 



Introdução à prospecção na ferramenta de vendas do Linkedin 

linkedin.com/sales/ssi

https://www.linkedin.com/sales/ssi


Planos, valores e diferenças 

Licença Individual

Preço diferenciado a partir 
de 10 licenças

Suporte do Time de 
Soluções de Marketing do 

Linkedin



Quais as possibilidades e recursos de prospecção 

Feed exclusivo de  
Prospects, Leads e 

Empresas

Filtros de Pesquisa 
Avançados

Mini CRM

Integração com sistemas 
de  gestão



Métodos de busca e tipos de pesquisa 



Filtros de pesquisa; leads ou contas (empresas) 

Leads- Busca segmentada por Perfis Contas-Busca segmentada por Empresas



Salvando leads e contas em uma lista 

Tecnologia Curitiba 
e RMC



Atividade!



Atividade

1 – Antes de começar a fazer alterações para turbinar seu perfil veja a sua nota atual no SSI e acompanhe a sua evolução
nas próximas semanas
https://www.linkedin.com/sales/ssi

2 – Como está a foto do seu perfil? Ela representa seu momento profissional e a imagem que deseja passar para sua rede 
e futuras conexões? Faça o teste no Photo Analyser e escolha uma foto que alcance o Score sugerido de 75.
https://www.snappr.com/photo-analyzer/

3 – Quantas conexões você tem hoje? Acesse o menu Minha Rede e faça uma análise da qualidade e potencial das 
suas conexões para negócios. Se necessário, desconecte-se de alguns contatos ou deixe de seguir algumas delas.
Isso irá melhorar a qualidade do seu Feed de Notícias e você poderá focar em interagir com que realmente interessa. 
Afinal, estamos falando de negócios

4 – Invista um tempo diariamente para prospectar novas conexões, seja via pesquisa do seu perfil ou
Via Sales Navigator. Crie também uma frequência de publicações e mantenha sempre o seu perfil em movimento. Isso será
Fundamental para você ter mais destaque na rede.

5 – Faça a assinatura Gratuita por 30 dias do Sales Navigator, avalie e entenda melhor seu uso e como aplica-lo em seu
Benefício. Não esqueça de cancelar no 29 dia de testes para que não haja a primeira cobrança no seu cartão de crédito. 

https://www.linkedin.com/sales/ssi
https://www.snappr.com/photo-analyzer/


Obrigado!

Regional Metropolitana - Curitiba – (41) 3259-6000 - curitiba@secovipr.com.br
Regional Litoral – Matinhos – (41) 3259-6000 - curitiba@secovipr.com.br
Regional Campos Gerais - Ponta Grossa – (41) 3259-6000 - curitiba@secovipr.com.br
Regional Cataratas - Foz do Iguaçu – (45) 3523-7711 - foz@secovipr.com.br
Regional Oeste - Cascavel – (45) 3225-2560 - cascavel@secovipr.com.br
Regional Noroeste - Maringá – (44) 3262-2433 - maringa@secovipr.com.br
Regional Norte - Londrina – (43) 3356-2703 - londrina@secovipr.com.br

INFORMAÇÕES
unihab@unihab.com.br
(41) 3259 – 6032 - (41) 9 9165 3737
Rua: Doutor Pedrosa, 475 – 2º andar

e-mail: ademirlara@gmail.com
Telefone: (41) 41 9 9728-9744

Instagram: @ademirlara

mailto:curitiba@secovipr.com.br
mailto:curitiba@secovipr.com.br
mailto:curitiba@secovipr.com.br
mailto:foz@secovipr.com.br
mailto:cascavel@secovipr.com.br
mailto:maringa@secovipr.com.br
mailto:unihab@unihab.com.br
mailto:ademirlara@gmail.com


Referências:

1 – Linkedin Learning 
https://www.linkedin.com/learning/me

2 – Linkedin Soluções de Marketing (Brasil)
https://business.linkedin.com/pt-br/marketing-solutions

3 – Linkedin Soluções de Venda (Brasil)
https://business.linkedin.com/pt-br/sales-solutions

4 - Receita Previsível (Predictable Revenue): 
Como implantar a metodologia revolucionária de vendas outbound que pode triplicar os resultados da sua empresa.

(Português) Editora : Autêntica Business; 1ª edição (10 abril 2017)
por Aaron Ross (Autor), Marylou Tyler (Autor), Marcelo Amaral de Moraes (Autor),
Celina Pedrina Siqueira Amaral (Tradutor)

5 – Unique Stories
Como criar conteúdo no LinkedIn pode fortalecer sua marca pessoal, atrair oportunidades e destacar o que
torna você único. Editora : DVS EDITORA; 1ª edição (5 abril 2019)
por Flávia Gamonar (Autora)

https://www.linkedin.com/learning/me
https://business.linkedin.com/pt-br/marketing-solutions
https://business.linkedin.com/pt-br/sales-solutions

